Billig ist nicht immer giinstig

Im Zentrum der diesjdhrigen Furttal-
Arena stand das Thema Auftrags-

vergabe. Die billigsten Angebote sind
nicht immer befriedigende Losungen.

OLAV BRUNNER

OTELFINGEN. Zum achten Mal luden die
beiden Organisationen Standortférde-
rung Furttal und Wirtschaftsvereinigung
Furttal Unternehmer und Politiker zu
einer gemeinsamen Informationsveran-
staltung ein. Im Légernsaal des Golf-
parks Otelfingen eroffnete am Donners-
tag vor einer Woche Hansruedi Spill-
mann, Geschéaftsfithrer der Standortfor-
derung Furttal, den Anlass mit 60
Besucherinnen und Besucher. In einem
Inputreferat sprach Dejan Lukic iiber
optimale Vergaben in der Schweizer
Bauwirtschaft.

Dejan Lukic ist stellvertretender Ge-
schiftsfithrer der Infra Suisse, einer
Branchenorganisation der in Infrastruk-
turbauten tétigen Unternehmungen mit
250 Mitgliedern. Die Bauwirtschaft ist

hinter der Maschinenindustrie der zweit-
grosste Wirtschaftsfaktor in der Schweiz
mit einem Anteil von fiinf Prozent am
Bruttoinlandprodukt. Bei der Vergabe
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von Auftragen der 6ffentlichen Hand re-
gelt ein umfassendes Beschaffungsrecht
den Wettbewerb unter den Anbietern.
Damit werden wirtschaftliche Einsitze
offentlicher Mittel, Gleichbehandlung
der Anbieter und transparente Verfah-
ren erreicht.

Bei der Vergabe von offentlichen Auf-
tragen sind verschiedene Kriterien zu be-
achten. Nicht nur der Preis spielt eine
wichtige Rolle. Lukic riet: «Je hoher die
Projektanforderungen sind, umso stér-

ker soll die Qualitdt der Angebote ge-
wichtet werden.» Als Entscheidungshil-
fen stehen Standardprozesse des SIA
(Schweizerischer Ingenieur- und Archi-
tektenverein) zur Verfiigung.

. Viele Faktoren entscheiden

Erfolgsfaktor einer Vergabe ist vor allem
die genaue Deklaration des Projekts. Bei
der Entscheidung, wem der Auftrag zu-
gesprochen wird, sind neben dem Preis
die Kapazitidt des Unternehmers, die
Baufiithrung und Begleitung und vor al-
lem eine gute Zusammenarbeit aller Be-
teiligten matchentscheidend.

An der anschliessenden Podiumsdis-
kussion nahmen unter der Leitung von
Roger Strebel, Projektleiter bei der Re-
gionalplanung Ziirich und Umgebung
(RZU), der Referent und sechs Unter-
nehmer und Politiker aus dem Furttal
teil. Reto Gross, Oberstufenschulpfleger
unteres Furttal aus Boppelsen, stellte
fest, dass Behorden als Laien bei grosse-
ren Bauvorhaben iiberfordert seien und
professionelle Hilfe brauchten. Max Wal-
ter, Gemeindeprisident in Regensdorf,

fand die Vergabegesetze gut, sie engten
aber den Handlungsspielraum ein: «An-
sissige Unternehmer zahlen vor Ort
Steuern, bilden Lehrlinge aus und verur-
sachen weniger Transportverkehr und |
konnen oft nicht beriicksichtigt werden.»

Auch Christian Gantenbein, CEO Lift
AG in Regensdorf, fand, dass regionalen
Unternehmungen durch die kiirzeren
Anfahrtswege ein gewisser Heimvorteil
zustehe. Peter Hegi, Unternehmer in Di-
nikon, wies auf die Wichtigkeit einer
grossziigigen Zeitplanung hin, damit
kein Zeitdruck entstehe.

Anspruchsvolle Aufgabe

Fir Kurt Knuser, Bauunternehmer in
Regensdorf, ist das gegenseitige Vertrau-
en zwischen Anbietern und Bestellern
fiir ein erfolgreiches Projekt ausschlag-
gebend. Reto Lienhard, Bauberater in
Regensdorf, machte noch einmal auf den
grossen Stellenwert einer transparenten,
umfassenden Ausschreibung aufmerk-
sam. Einig waren sich alle Teilnehmer,
dass die Vergabe und Ausfiithrung von
offentlichen Projekten anspruchsvoll sei.



